Trin | Trin- Aktivitet Supplerende Hjeelpe-

nr. navn bemaerkning midler
1 Forbere- Forberedelsen og planlaegnin- Det er meget vigtigt at Tjekliste:
delse gen af forhandlingen er ekstrem | vide, hvem man forhand- Forhand-

vigtig. ler med - brug interes- ling

sentanalysen — og forsta
modpartens situation, og
hvad denne vil opné.

2 Forhand- | Selve forhandlingens Tjekliste:
lingen forlgb afhaenger af, om det Forhand-
er en konkurrerende eller en ling

samarbejdende forhandling.
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