Dansk betegnelse

Konkurrerende forhandling

Samarbejdende forhandling

Engelsk betegnelse

Distributive negotiation

Integrative negotiation

Forklaring Den traditionelle kamp — Den langsigtede forhandling,
forhandling, hvor malet er hvor vi sgger at opné en
at vinde (naesten) uanset I@sning, som alle parter finder
hvordan. Det, den ene part god. Parterne samarbejder
opnar, sker pa bekostning af om at finde den bedst mulige
den anden part. I@sning.

Holdning Jeg vinder, og du taber. Vi finder sammen den bedste

I@sning for alle parter.

Forholdet mellem parterne

Kortsigtet. Parterne forventer
ikke at skulle samarbejde
mere.

Langsigtet. Parterne forventer
samarbejde i fremtiden.

Tillid

Viholder kortene taet til krop-
pen og er os selv neermest.

Tillid og &benhed.

FIGUR 3.12.1
Forhandlingstyper.
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